Gwarantujemy indywidualne podejscie do Klienta,
jednoczesnym zapewnieniu konsultacji zespotu wybitnych specj

Miejsce: siedziba Kancelarii
LBA Adwokaci i Radcowie
Prawni

Umowy Kredytowe wg wzorca LMA - techniki negocjacji

Kluczowych Klauzul

Prowadzacy:

r.pr. Przemystaw Cichulski - partner w LBA Adwokaci i Radcowie Prawni

Cel szkolenia

Banki i firmy zainteresowane pozyskaniem kredytu coraz cze$ciej siegaja po wzorce dokumentacji kredytowej, np. w
standardzie LMA (Loan Market Association). Postugiwanie sie wzorcami mityguje ryzyko, pamieta¢ jednak nalezy, ze koniec

koncéw wzorcowa dokumentacja musi zosta¢ dostosowana do polskiego prawa i odzwierciedla¢ wynik negocjacji stron.

Celem warsztatu jest zapoznanie Panstwa z obszarami i technikami negocjacyjnymi oraz typowymi klauzulami do negocjacji
w dokumentacji kredytowej wg standardu LMA. Wskazemy przyktady zagadnien czesto negocjowanych w umowach
kredytowych LMA, zapoznamy Panstwa ze strukturg umowy, specyficznymi klauzulami w standardzie LMA, typowymi

o$wiadczeniami, zapewnieniami i konwentami.

Szkolenie poprowadzone zostanie przez praktyka, specjaliste w dziedzinie finansowo-bankowej, majacego na co dzien do

czynienia z omawianymi zagadnieniami.

Seminarium kierowane jest do dyrektoréw finansowych, oséb odpowiadajacych za zarzadzanie diugiem, pracownikéw
dziatéw finanséw, os6b odpowiadajacych za negocjacje uméw o finansowanie, oséb odpowiadajacych za organizacje i obstuge

dtugu, oséb odpowiadajacych za kontakty z bankami.



LBA Adwokaci i Radcowie Prawni

Kancelaria zostata zatozona w 2004 roku przez pieciu partneréw pragnacych realizowa¢ wtasng wizje doradztwa, w ktérej

najwazniejszy bytby bezposredni kontakt z klientem oraz jego indywidualne potrzeby.

Obecnie tworzymy grupe ponad dwudziestu doswiadczonych prawnikéw, dziatajacych w ramach zespotéw kierowanych
przez radcow prawnych i adwokatéw. Wykonujemy swoja prace z poswieceniem i pasja, oferujac naszym klientom wysoki
standard obstugi. W naszym zespole znajdujg sie specjali$ci o ugruntowanej pozycji na rynku prawniczym, ktérzy posiadaja
dtugoletnie doswiadczenie w wiodacych polskich i miedzynarodowych firmach prawniczych, instytucjach finansowych oraz
spotkach gietdowych. Dzieki ich fachowemu przygotowaniu mozemy swiadczy¢ wysokiej jako$ci pomoc prawng, zaréwno na
rzecz Klientdw polskich, jak i zagranicznych, prowadzac rowniez obstuge w jezyku angielskim, francuskim oraz niemieckim.

Laczymy doswiadczenie globalnej wspotpracy ze znajomoscig polskiego rynku.

Sukces naszej kancelarii zawdzieczamy przede wszystkim dobremu zrozumieniu specyfiki dziatalnosci naszych Klientéw, ich
celéow ipotrzeb biznesowych. Pozwala nam to na aktywne uczestniczenie w budowaniu strategii dziatan ikoncepcji

biznesowych Klienta juz na poczatkowym etapie.

r.pr. Przemystaw Cichulski

Radca prawny, Partner kierujacy zespotem specjalizujagcym sie w praktyce finansowo-bankowej. Wlatach 2002-2008
wspotpracowat z PricewaterhouseCoopers ijednej z miedzynarodowych kancelarii prawnych, gdzie byt szefem zespotu

finansowo-bankowego. Poprzednio in-house w Raiffeisen Bank Polska S.A. specjalizujacy sie w obszarze SME i retail banking.

Jest uznanym specjalista z ponad 10-letnig praktyka w zakresie prawa finansowego ikorporacyjnego. Posiada rozlegte
doswiadczenie w miedzynarodowych transakcjach finansowych, wtaczajac w to transakcje typu project finance, leveraged
finance, transakcje z wykorzystaniem derywatéw, transakcje restrukturyzacyjne, nabycia bankéw i transakcje w zakresie
praktyki rynkéw kapitatowych. Doswiadczony w zakresie doradztwa prawnego przy otwieraniu dziatalno$ci w Polsce przez
zagraniczne banki, jak rowniez reprezentowania instytucji finansowych krajowych i zagranicznych w postepowaniach przed

regulatorem.

Posiada rozlegte doswiadczenie w doradztwie prawnym odnosnie struktur cash management, w tym cash poolingowych,
leasingu, pozabilansowych metod finansowania, struktur zabezpieczeniowych 1ihandlu  wierzytelno$ciami

przeterminowanymi.



Program szkolenia

I. Zagadnienia negocjacyjne i procesy nawigzywania kompromisu na linii

kredytobiorca-kredytodawca

1.
2.

Rola dokumentacji kredytowej z perspektywy kredytodawcy.

Czynniki wyznaczajgce strategie negocjacyjna.

L Analiza obszaroéw i klauzul do negocjacji w ramach konstrukcji umowy kredytu

wedlug standardu LMA

1.
2.

N o 1k

Definicje - funkcja i przyktady standardowych definicji

Mechanika kredytu (wyptaty, sptaty, dobrowolne sptaty, wczesniejsze
obowigzkowe sptaty, odsetki, anulowanie)

Oswiadczenia - funkcja, konsekwencje prawne dla kredytobiorcy i oséb
sktadajacych o$wiadczenia przy sktadaniu nieprawdziwych oswiadczen
Zobowiazania ogdlne (do dziatania i zaniechania (negative pledge))
Zobowigzania finansowe

Zobowigzania informacyjne

Przypadki naruszenia - funkcja, konsekwencje prawne w przypadku oswiadczenia
nieprawdy, konsekwencje prawne w przypadku naruszenia warunkéw umowy
Koszty kredytu (prowizje, koszty zerwanego finansowania, zwiekszone koszty,

pozostate koszty)
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FORMULARZ ZGELOSZENIOWY

Umowy kredytowe wg wzorca LMA - Data:
techniki negocjacji kluczowych klauzul
Cena: 1190,- zl netto
Prosimy wypetni¢ formularz i przestac na nr fax:
+48 (22) 584 7401 Miejsce: siedziba Kancelarii

LBA Adwokaci i Radcowie Prawni

Firma:

Adres:
POTWIERDZENIE:

NIP: Potwierdzenie zostanie przestane na wskazany adres po otrzymaniu
formularza.

Imig i nazwisko: Wyrazam dobrowolng zgode wobec LBA Adwokaci i Radcowie Prawni

Stanowisko: Cichulski Garnczarek Kurzynska Piasecki Spotka Partnerska z siedziba
Departament: przy Al Ujazdowskie 51 w Warszawie (00-536) na przetwarzanie
Telefon: danych zamieszczonych w powyzszym formularzu zgtoszeniowym w
E-mail: celu aktywnego wudzialu w szkoleniu zgodnie obowigzujacymi

przepisami prawa oraz na otrzymywanie droga elektroniczng na
wskazany powyzej adres elektroniczny informacji dotyczacych tego

Imig i nazwisko: szkolenia niezbednych do przeprowadzenia szkolenia.
Stanowisko:
Departament: Wyrazam zgode na otrzymywanie droga elektroniczng informacji
Telefon: o0 organizowanych szkoleniach.
E-mail:
Data:
Imie i nazwisko:
Stanowisko: Podpis:
Departament:
Telefon:
E-mail: Pieczatka:
Imie i nazwisko:
Stanowisko: Warunkiem uczestnictwa jest dokonanie wptaty na wskazany powyzej
Departament: rachunek bankowy po otrzymaniu faktury VAT.
Telefon: N o
E-mail: W przypadku rezygnacji prosimy o kontakt najpdzniej 7 dni przed
’ rozpoczeciem seminarium. Zgtoszenie rezygnacji po tym terminie wigze
. sie z poniesieniem pelnej optaty jak za uczestnictwo. Istnieje mozliwos$¢
PLATNOSC: zastepstw.
Przelew bankowy
Nr konta: 60 1140 2004 0000 3802 4619 6531 LBA Adwokaci i Radcowie Prawni Cichulski Garnczarek Kurzynska
Piasecki Sp. p. zastrzega sobie prawo do zmiany daty oraz miejsca
szkolenia a takze do odwotania seminarium w razie
Przy zgtoszeniu kilku oséb - udzielimy rabatu! nieprzewidywalnych wczesniej i niezaleznych od organizatora
okoliczno$ci.
Faktura VAT zostanie wystawiona po odbyciu sie seminarium i Szkolenie odbywac sie bedzie w godzinach 9-17. Podczas szkolenia
przestana na wskazany adres. zaplanowane sg dwie przerwy kawowe i jedna obiadowa
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